Delarsrapport

JANUARI - MARS 2019

Januari - mars 2019

(jamfért med samma period féregaende &r)
Nettoomsattningen okade till 16,9 (13,1) MSEK vilket innebér en nettoomséttningstill-
vaxt péd 29,1 %
EBITDA 6kade till 1,9 (0,3) MSEK
EBITDA-marginal 6kade till 11,0 % (2,4 %)
Justerad EBITDA marginal uppgick till 18,8 % (2,4 %)
Rorelseresultat (EBIT) okade till -0,4 (-1,7) MSEK
Resultat efter skatt 6kade till -0,6 (-1,9) MSEK
Kassaflode fran den I6pande verksamheten 6kade till 7,2 (1,0) MSEK.

Perioden belastas av jamforelsestorande poster som uppgick till 1,3 MSEK hanférliga
till bolagets notering pa Nasdaq First North

Annual recurring revenue (ARR)

(arligen aterkommande abonnemangsintékter)

ARR vid periodens utgang var 60,6 (50,1) MSEK vilket motsvarar en 6kning pa 21,0 %
jamfort med samma tidpunkt foregaende ar

Okningen i ARR under kvartalet var 3,6 MSEK vilket motsvarar en tillvéxt pd 6,3 %
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Vérdet av de arligen aterkommande abonnemangsintékter vid utgdngen
av respektive kvartal.

291 %

Omsattningstillvaxt

11,0 %

EBITDA-marginal

21,0 %

ARR-tillvaxt
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VD-KOMMENTAR

Accelererad tillvaxt och
forbattrad lonsamhet

Upsales fick en bra start pa 2019, det forsta kvartalet brukar vara svagare &n 6vriga kvartal nar det géller nya
kontrakt och tillvéxt. Darfor ar det gladjande att vi haller en bra tillvéxttakt bade vad géller intakter och vara
arligen aterkommande abonnemangsintakter (“ARR”"). Vart finansiella mal &r att vdxa var ARR med 6ver 30%
per ar.

Andelen aterkommande intdkter under kvartalet var 79,6 % vilket ar nagot lagre &n vanligt. Detta ar ett resultat
av en stark orderingang under Q4 2018 som lett till manga implementationsprojekt under kvartalet.

Vi har under kvartalet fortsatt med atgéarder som syftar till att accelerera tillvaxten. Vi arbetar intensivt med
rekrytering i syfte att vaxa séljorganisationen fran nuvarande sex till tolv personer under 2019. Vi arbetar dven
vidare med var internationella satsning som fortfarande ar i ett tidigt skede och som inte genererat nagra nya
affarer under kvartalet. Det vi kan notera ar att marknadsforingen mot den tysktalande marknaden fungerar
bra dar vi genererar nya leads varje vecka.

Det héar &r var forsta kvartalsrapport som noterat bolag varfor jag vill ta tillféllet i akt och beskriva var syn pa
hur vi vill skapa tillvéxt och driva bolaget framgent.

Vision

Vér vision &r “Enabling sales & marketing greatness in B2B organisations”. Upsales &r och vill forts&tta vara en
viktig komponent for de bolag som har hdga tillvaxtambitioner. Vi vill leverera en tjanst som skapar resultat
snabbt av det enkla skilet att snabbvéxande bolag inte har tid att vdnta ménader pa att komma igang. En val

fungerande séljmaskin &r det viktigaste i alla bolag som vill skapa tillvaxt. De bolag som lyckas med detta har
lagre séljkostnad och mindre behov av extern finansiering.

Teamet

P& Upsales arbetar det idag ca 40 personer, utdver detta kontrakterar vi ett 20-tal specialister runt om i
varlden som hjélper oss med framfér allt produktutveckling och marknadsféring. Modellen dér vi kombinerar
egna anstéllda med kontrakterade specialister accelererar var produktutveckling och hjalper oss att bygga
organisationen i ett hogre tempo @n vad som hade varit majligt med konventionella metoder. Vi vill bygga ett
snabbvaxande och effektivt bolag vilket gor att vem som helst inte kan arbeta hos oss. | intervjuer brukar jag
stélla fragan; “Vet du vad du ger dig in pa? Det finns andra bolag dar ute dar man inte behover springa lika
snabbt eller vara lika fokuserad som man behéver vara hos oss”. Jag ar valdigt tacksam for teamet som med
blod, svett och tarar bygger bolaget varje dag.

Noteringen och emissionen gjordes primaért for att vi skulle kunna satsa annu mer pa tillvaxt och bygga
organisationen i ett hogre tempo &n tidigare. Dessutom blir det lattare for oss, som ett noterat bolag att skapa
incitamentsprogram for att attrahera duktiga manniskor.

Upsales Technology AB (publ) Delarsrapport
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VD-KOMMENTAR

Produkten och kunderna

N&r Upsales lanserades 2003 var det ett renodlat CRM-system med fokus pa att underlatta séljarbetet. Gen-
om aren har det blivit allt tydligare att vara kunder behover tre saker: CRM, Marketing Automation och Busi-
ness Intelligence. Var strategi &r att bredda produkten for att kunna 6ka den genomsnittliga intdkten per kund
och na nya kundgrupper. Historiskt har detta fungerat mycket val da vi de senaste fem aren nastintill dubblat
genomsnittsvardet per kund. En viktig del av var strategi ar ocksa att leverera en 6verlagsen kundupplevelse.
Det gor vi genom att I6pande forbattra produkten och anvandarupplevelsen, men dven genom att hjalpa och
coacha kunderna kring hur de kan fa annu stérre nytta av produkten. Resultatet blir [dgre churn, merférséljning
och ndéjdare kunder.

Tillvaxt och affarsmodell

Software-as-a-Service ar en tacksam och skalbar affarsmodell med hdg bruttomarginal. Lopande
abonnemangsintakter utgor for narvarande cirka 80 % av vara totala intdkter och var strategi ar att fortsatta
ha en hog andel licensintakter. Var uppfattning &r att det bésta séttet att bygga aktiedgarvéarde pa lang sikt ar
att 6ka var ARR (arligen aterkommande intakter). Vi kommer darfor fortsétta investera aggressivt i produktut-
veckling, marknadsféring och att bygga saljorganisationen. Vi har historiskt bevisat att vi kan vdxa med I6ns-
amhet och positivt kassaflode. Det ar var ambition dven i framtiden, men om vi far vélja mellan att optimera
vinstmarginalen pa kort sikt eller 6ka tillvaxttakten pa var ARR kommer vi alltid vélja det senare.

Utbver vara licensintakter séljer vi dven konsulttjanster till kunderna, dar framfér allt vara storre kunder vill ha
hjalp med projektledning, radgivning och ibland tekniska anpassningar. Var syn pa konsultintékter &r att det
kan vara OK att sélja dessa sa ldnge det handlar om radgivning, projektledning eller konfiguration av redan
utvecklad teknologi. Vi undviker konsultprojekt dar vi bygger kundanpassade tekniska l6sningar. Istéllet fokus-
erar vi pa att vidareutveckla flexibiliteten i plattformen samt bygga fler standardiserade integrationer - den
strategin behaller flexibiliteten for kunden, men pa ett snabbare och mer effektivt satt &n vara konkurrenter.

‘ Daniel Wikberg
' Verkstéllande direktor

Upsales Technology AB (publ) Delarsrapport
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KOMMENTAR TILL RAPPORTPERIODEN

Koncernen
Samtliga jamfoérelsesiffror avser koncernen. Moderbolagets verksamhet &r inriktad pa koncerngemensam férvaltning och verk-
samheten bedrivs i det heldgda dotterbolaget Upsales Nordic AB.

Januari - mars 2019

Nettoomsittning

Koncernens nettoomséttning uppgick under perioden till 16,9 (13,1) MSEK vilket motsvarar en 6kning om 29,1 % i jamférelse med
samma period féregaende ar. Omséttningstillvaxten kom fran nya kunder i Sverige, tillvaxt pa befintliga kundkontrakt samt fran
samarbetet med Fortnox. Aterkommande intakter stod for 79,6 % av den totala nettoomsittningen under perioden.

Resultat
Resultat fore avskrivningar (EBITDA) for perioden uppgick till 1,9 (0,3) MSEK och resultat fore avskrivningar justerat for jam-
forelsestérande poster uppgick till 3,2 (0,3) MSEK.

. Rorelseresultatet (EBIT) for perioden uppgick till -0,4 (-1,7) MSEK.
Resultat fore skatt uppgick till -0,6 (-2,0) MSEK och resultat efter skatt uppgick till -0,6 (-1,9) MSEK.

Jamforelsestorande poster for perioden avsag kostnader relaterade till bolagets notering pa Nasdaq First North och uppgick
till 1,3 MSEK.

Annual recurring revenue (ARR)

Arligen aterkommande abonnemangsintikter uppgick vid utgangen av det forsta kvartalet till 60,6 (50,1) MSEK vilket innebar att
repetitiva abonnemangsintakter kade med 21,0 % i jamforelse med samma tidpunkt féregaende ar.

Kassaflode och investeringar

D& manga kundkontrakt fornyas i Q4 och darmed betalas under Q1, sa ar kassaflodet under Q1 generellt sett starkt. Kassaflode
fran den I6pande verksamheten uppgick under det forsta kvartalet 2019 till 7,2 (1,0) MSEK. Investeringar i materiella anlaggn-
ingstillgangar uppgick under perioden till 0,6 (0,3) MSEK. Investeringar i immateriella anldggningstillgangar uppgick till 1,2 (0,9)
MSEK. Investeringar i immateriella anldaggningstillgangar bestar av aktiverade utvecklingskostnader avseende ny funktionalitet i
bolagets produkter.

Avskrivningar pa materiella och immateriella anlaggningstillgangar uppgick under perioden till 2,2 MSEK, varav 0,7 MSEK avsag
avskrivning av Goodwill. Da koncernen tillampar redovisningsregelverket K3 skrivs Goodwill av pa fem ar.

Likviditet och finansiell stallning

Koncernens likvida medel uppgick per den 31 mars 2019 till 12,6 (6,8) MSEK. Koncernen hade vid periodens utgang réantebérande
skulder om 23,3 (25,0) MSEK, varfér koncernens nettoskuld uppgick till 10,7 (18,2) MSEK. Det egna kapitalet uppgick vid peri-
odens utgang till -9,4 (-10,8) MSEK.

Medarbetare

Antalet anstéllda i koncernen vid periodens utgang var 39.

Optionsprogram

Bolaget beslutade vid arsstdamman den 7 mars 2019 att inratta ett teckningsoptionsbaserat incitamentsprogram riktat till med-
lemmar i koncernens ledningsgrupp samt verksamhetsansvariga inom koncernen. En teckningsoption ger innehavaren ratt att
under tiden 1-31 mars 2022 teckna en ny aktie till en teckningskurs om 38 SEK per aktie. Vid fullt utnyttjande av bolagets incita-
mentsprogram emitteras 725 000 aktier vilket motsvarar en utspadningseffekt om maximalt 4,2 % av antalet aktier i bolaget.

Upsales Technology AB (publ) Delarsrapport
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KOMMENTAR TILL RAPPORTPERIODEN

Aktien

Upsales Technologys aktie &r listad pa Nasdaq First North sedan den 24 april 2019. For
bolag anslutna till Nasdaq First North kréavs en Certified Adviser vilken bland annat skall
utova viss tillsyn. Upsales Technologys Certified Adviser ar Erik Penser Bank AB. Aktien
handlas under kortnamn UPSALE och har ISIN-kod: SE0011985514.

Redovisningsprinciper

Koncernen och moderbolaget tillimpar BENAR 2012:1 (K3), Arsredovisning och kon-
cernredovisning.

Handelser under och efter rapportperioden

Den 24 april 2019 noterades Upsales aktie pa Nasdaq First North och bolaget genomfér-
de i samband med det en nyemission om 25,1 MSEK.

Offentliggorande av rapport

Denna rapport har offentliggjorts den 22 maj kil 08:30. Rapporten publiceras samtidigt
pa bolagets hemsida.

Denna delarsrapport har inte granskats av bolagets revisor.

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372

Offentliggorande av
rapport

Denna rapport har offentliggjorts den
22 maj 2019 kl 08:30.

Rapporten publiceras samtidigt pa bolagets

hemsida.

Kommande rapporttillfallen

Delarsrapport andra kvartalet 2019:
14 augusti 2019

Delarsrapport tredje kvartalet 2019:
12 november 2019

Bokslutskommuniké 2019:
12 februari 2020

For ytterligare information
kontakta:

Elin Lundstrom
Chief Financial Officer

08-505 806 00
ir@upsales.com
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KONCERNEN

Resultatrakning

Belopp i TSEK

jan-mar 2019

jan-mar 2018 jan-dec 2018

Rorelsens intdkter

Nettoomsattning 16 927 13113 57 033
Ovriga intakter 183 0 125
Summa rorelsens intakter 17 110 13113 57 159
Rérelsens kostnader

Ovriga externa kostnader -7 841 -5879 -21718
Personalkostnader -8 540 -7787 -28 594
Aktiverat arbete for egen rakning 1165 886 3930
Av- och nedskrivningar av materiella och immateriella anldggningstillgangar -2 233 -2 046 -8 237
Ovriga rérelsekostnader -31 -19 /8
Summa rorelsens kostnader -17 480 -14 845 -54 692
Rorelseresultat (EBIT) -371 -1733 2468
Rérelsens intdkter

Finansiella intakter 8 5 31
Finansiella kostnader -236 -234 -962
Summa finansiella poster -228 -228 -931
Resultat fore skatt -599 -1 961 1537
Skatt pa periodens resultat 0 75 -1 472
Periodens resultat -599 -1 886 64

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372
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KONCERNEN

Balansrakning

Belopp i TSEK 31 mars 2019 31 mars 2018 31 december 2018
TILLGANGAR

Anlédggningstillgangar

Immateriella anlaggningstillgangar 16 263 16 433 16 401
Goodwill 5739 8510 6432
Inventarier 2056 1541 1616
Uppskjuten skattefordran 1782 3329 1782
Andra langfristiga fordringar 10 423 10
Summa anlaggningstillgangar 25 850 30237 26 240
Omsittningstillgangar

Kundfordringar 9629 7330 17 481
Skattefordringar 122 608 85
Ovriga kortfristiga fordringar 38 247 22
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 2 355 2185 3057
Kassa och bank 12 649 6777 8887
Summa omsittningstillgangar 24793 17 146 29 533
SUMMA TILLGANGAR 50 642 47 383 55773
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital -9 431 -10 781 -8 821
Langfristiga skulder

Konvertibla lan 74 0 0
Skulder till kreditinstitut 9167 9167 9167
Kortfristiga skulder

Checkrakningskredit 0 892 0
Skulder till kreditinstitut, kortfristig del 14167 15833 15833
Leverantdrsskulder 4494 3097 3838
Ovriga kortfristiga skulder 2123 2276 5212
Upplupa kostnader och forutbetalda intakter 30048 26 899 30543
Summa kortfristiga skulder 50 832 48 997 55 427
Summa skulder och avsattningar 60073 58 164 64 594
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 50 642 47 383 55773

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372
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KONCERNEN

Forandring i eget kapital

Belopp i TSEK 31 mars 2019 31 mars 2018 31 december 2018
Eget kapital, ingdende balans -8 821 -8 808 -8 808
Utdelning 0 0 0
Omrakningsdifferens -11 -86 -78
Periodens resultat -599 -1 887 64
Summa eget kapital vid periodens slut -9 431 -10 781 -8 821

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372
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KONCERNEN

Kassaflodesanalys

Belopp i TSEK

Jan-mar 2019

Jan-mar 2018

Jan-dec 2018

Den I6pande verksamheten

Rorelseresultat -371 -1733 2468
Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet 2233 2046 8237
Erhallen ranta 8 5 31
Erlagd rénta -236 -234 -962
Summa tillforda medel 1635 85 9774
Forandring i rorelsekapital

Forandring kortfristiga fordringar 8 502 7 387 -2 889
Forandring kortfristiga skulder -2928 -6 449 -19
Summa forandring i rorelsekapital 5574 938 -2908
Kassaflode fran den Iopande verksamheten 7 209 1023 6 865
Investeringsverksamheten

Forvarv avimmateriella tillgangar -1 229 -886 -4 487
Forvéarv av inventarier -614 -300 -853
Lamnade lan till koncernforetag 0 0 370
Aterbetalning av 1an fran utomstéende 0 0 41
Kassaflode fran investeringsverksamheten -1 843 -1 186 -4 929
Finansieringsverksamheten

Upptagna langfristiga skulder 74 0 0
Andring kortfristiga finansiella skulder 0 3505 3505
Amortering av langfristiga skulder -1 667 -3 505 -3 505
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -1 593 0 0
KASSAFLODE FOR PERIODEN 3773 -162 1936
Likvida medel vid periodens borjan 8 887 7028 7028
Kursdifferens i likvida medel -1 -88 78
Likvida medel vid periodens slut 12 649 6777 8 887

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372
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KONCERNEN

Kvartalsdata och nyckeltal

Belopp i TSEK

Jan-mar 2019

Jan-mar 2018

Jan-dec 2018

Nettoomsattning

Nettoomsattningstillvaxt (%)

Andel arligen aterkommande intékter av nettoomsattningen (%)
Annual recurring revenue (ARR)
ARR-forandring

ARR-tillvdxt under perioden (%)

EBITDA

EBITDA marginal

Justerad EBITDA

Justerad EBITDA marginal

Rorelseresultat EBIT

Rorelsemarginal EBIT (%)

Resultat efter skatt

Resultat per aktie (SEK)

Resultat per aktie efter utspadning (SEK)
Kassaflode fran den I6pande verksamheten
Nettokassa (+) / nettoskuld (-) TSEK
Genomsnittligt antal aktier

Antal aktier vid periodens utgéng

* P4 grund av éndrad redovisningsprincip av intdkter 2017 sa blir nyckeltalet ej
tillampbart.

** Bolaget har efter periodens utgang har emitterat ytterligare 1 140 000 aktier
och kan komma att emittera ytterligare 170 000 aktier i syfte att tdcka overtill-
delning i samband med bolagets notering pa Nasdaq First North.

***0Omraknat till antal aktier efter split oktober 2018, 1:1500

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372

16 927
291 %
79,6 %
60 628
+3 622
6,4 %
1863
11,0 %
3175
18,8 %
-371
2,2 %
-599
-0,039
-0,039
7209
-10 685
15318 000

15318 000**

13113
N/A*
819 %
50 509
+739
1.5%
313
2,4 %
313
2,4 %
-1733
13,2 %
-1 887
-0,123
-0,123
1023
-18 223
15318 000***

15318 000***

57 033
N/A*
84,4 %

57 006
+7235
14,53 %
10705
18,8 %
10705
18,8 %
2468
43%

64

0,004
0,004

6 865

-16 113
15318 000

15318 000
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MODERBOLAGET

Resultatrakning

Belopp i Tkr jan-mar 2019  jan-mar 2018 jan-dec 2018

Rorelsens intdkter

Nettoomsattning 0 0 0

Summa rorelsens intakter 0 0 0

Rérelsens kostnader

Ovriga externa kostnader -1 415 -2 -77
Personalkostnader -433 0 0
Summa rorelsens kostnader -1848 -2 -77
Rorelseresultat (EBIT) -1 848 -2 -77

Resultat fran finansiella poster

Finansiella intakter 0 0 0
Finansiella kostnader -171 -168 -681
Summa finansiella poster -171 -168 -681
Resultat fore skatt -2019 -170 -758
Aktuell skatt 0 0 0
Uppskjuten skatt 0 0 0
Periodens resultat -2 019 -170 -758
Upsales Technology AB (publ) Delarsrapport 10
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MODERBOLAGET

Balansrakning

Belopp i Tkr 31 mars 2019 31 mars 2018 31 dec 2018
TILLGANGAR

Finansiella anldggningstillgangar

Andelar i koncernforetag 29 232 29 232 29 232
Fordringar hos koncernforetag 0 370 0
Summa finansiella anlaggningstillgangar 29 232 29 602 29 232
Omsittningstillgangar

Ovriga kortfristiga fordringar 2 0 0
Kassa och bank 2668 6266 1088
Summa omsittningstillgangar 2670 6266 1088
SUMMA TILLGANGAR 31902 35868 30320
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital 6661 9268 8680
Langfristiga skulder

Konvertibla lan 74 0 0
Skulder till kreditinstitut 5833 5833 5833
Skulder till koncernféretag 3600 6 600 1600
Summa langfristiga skulder 9 507 12433 7 433
Kortfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut, kortfristig del 12 500 14167 14167
Leverantorsskulder 2690 0 40
Ovriga kortfristiga skulder 28

OUpplupna kostnader och férutbetalda intékter 5]1I5 0 0
Summa kortfristiga skulder 15734 14167 14 207
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 31902 35868 30320

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372
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MODERBOLAGET

Forandring i eget kapital

Belopp i Tkr jan-mar 2019 jan-mar 2018 jan-dec 2018
Eget kapital, ingdende balans 8 680 9438 9438
Utdelning 0 0 0
Omrakningsdifferens 0 0 0
Periodens resultat -2019 -170 -758
Summa eget kapital vid periodens slut 6 661 9268 8 680
Upsales Technology AB (publ) Delarsrapport 12
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MODERBOLAGET

Kassaflodesanalys

Belopp i Tkr

Jan-mar 2019

Jan-mar 2018

Jan-dec 2018

Den I6pande verksamheten

Rorelseresultat -1 848 2 -77
Erlagd rénta -171 -168 -681
Kassaflode fran den Iopande verksamheten fore forandringar av rorelsekapital -2019 -170 -758
Forandring i rorelsekapital

Forandring kortfristiga fordringar -1922 0 0
Forandring kortfristiga skulder 3194 0 40
Summa forandring i rérelsekapital 1272 0 40
Kassaflode fran den Iopande verksamheten -747 -170 -718
Investeringsverksamheten

Amorteringar fran koncernféretag 0 0 370
Kassaflode fran investeringsverksamheten 0 0 370
Finansieringsverksamheten

Koncernbidrag 1920 0 0
Nya lan 2074 0 0
Amortering av laneskulder -1 667 0 -5000
Kassaflode fran investeringsverksamheten 2327 0 -5000
KASSAFLODE FOR PERIODEN 1580 -170 -5348
Likvida medel vid periodens borjan 1088 6436 6436
Kursdifferens i likvida medel 0 0 0
Likvida medel vid periodens slut 2668 6266 1088

Upsales Technology AB (publ) Delarsrapport 13
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Definitioner

Nettokassa/Nettoskuld

Nettot av finansiella tillgangar inklusive likvida medel minus réan-

tebdrande avsattningar och skulder.

EBIT

Rorelseresultat.

EBIT-marginal

EBIT i forhallande till nettoomsattningen.

EBITDA

Rorelseresultat plus av- och nedskrivningar pa materiella och
immateriella anlaggningstillgangar.

EBITDA-marginal

EBITDA i forhallande till nettoomséttningen.

Upsales Technology AB (publ)
Org nr: 559060-1372

Justerad EBITDA

Rorelseresultat plus av- och nedskrivningar pa materiella och

immateriella anlaggningstillgangar exklusive jamforelsestérande
poster. Syftet &r att visa EBITDA exklusive posten som stor jam-

forelsen med andra perioder.

Justerad EBITDA-marginal

Justerad EBITDA i férhallande till nettoomséattningen.

Annual Recurring Revenue (ARR)

Arligen aterkommande abonnemangsintakter. ARR raknas ut
genom att summera arsvéardet av samtliga kundkontrakt vid
periodens slut.

Operativt kassaflode

Kassaflode fran den I6pande verksamheten.

Delarsrapport
Januari - mars 2019
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Om Upsales

Upsales utvecklar, marknadsfor och saljer en molnbaserad
mjukvara, SaaS, for CRM, Marketing automation och analys.
Genom att integrera forsaljning och marknadsforing kan
Upsales kunder effektivisera salj- och marknadsproces-
ser for att uppna snabbare tillvaxt. Upsales analysverktyg
hjalper kunden att fa battre insyn i affaren och kan harleda
intakter till specifika marknadsinsatser. Upsales kunder ar
B2B-foretag och den priméara malgruppen ar sma och me-
delstora foretag. Idag har Upsales drygt 500 kunder dar de
framsta kundvertikalerna ar IT & mjukvara, tjansteforetag,
media och finansiella tjanster. Bolaget har cirka 40 anstall-

da och huvudkontor i Stockholm.
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